Willkommen im Allianz Vertrieb.

Unser Karriereentwicklungsprogramm ist das regionale Sprungbrett fir lhre Karriere. Mit Ihrem
Engagement und unserer Unterstiitzung machen Sie sich startklar fur die Aufgaben als Spezialist,
als Unternehmer oder als Flihrungskraft. Nirgendwo sonst lernen Sie das Erfolgsgeheimnis unseres

Unternehmens so gut und schnell kennen wie im Vertrieb auf der Geschaftsstelle.

Allianz Karriere

Allianz @)

Wir bieten mehr als nur Versicherung: Vielfalt, Entwicklung, Starke, Gemeinschaft.
Unsere Mitarbeiter wahlen wir dabei nur aufgrund ihrer Qualifikationen und Eignung
aus — unabhangig z. B. von Geschlecht, Herkunft oder einer Behinderung.
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